
あなたが創業するとき、儲けの大小は別として、必ず「儲かる商売」を考えると思います。
どのように・誰から・何で儲けるのか、ビジネスプランを作成するとき、重要な部分となり

ます。この儲ける仕組みが「ビジネスモデル」と言われるものです。
あなたは何を目的に創業するのでしょうか？あなたの強み・弱みは？あなたの顧客は？創業

や新規事業でのビジネスモデルを考えるとき、どのように考えるべきか、函館大学 准教授
井上 祐輔 氏を講師にお招きし、判りやすく講義いただきます。
創業をお考えの方は、是非、ご参加ください。

【カリキュラム】

① ビジネスの目的とは
② ビジネスモデルの考え方
③ 思考枠組みとしてのバリュー・チェーン
④ 思考枠組みとしてのバリュー・ネットワーク
⑤ その他

函館大学 准教授
講 師

［プロフィール］
兵庫県出身、専門分野は経営組織論、組織間関係論。
制度の創造と普及プロセスの研究に取り組み、これ
まで、NPOによる風力発電事業の創出過程、トクホ
制度の創設過程、人形浄瑠璃一座の活動の維持、陶
磁器産地（有田・波佐見）の窯元と問屋の協働によ
る事業システムの分析、などの研究実績がある。
2018年度から函館地域産業振興財団ビジネスプラ
ン作成スクールの講師・アドバイザーを務める。

定 員

日 時

場 所

会議室

受講料

※ 創業間もない方、創業希望の方の申込みを優先します。

申込締切

お問合せ先
お申込み先

（公財）函館地域産業振興財団 産業支援課
ＴＥＬ（０１３８）３４－２６００

E-mail：staff_17@techakodate.or.jp

≪主催：（公財）函館地域産業振興財団、函館市、北斗市、七飯町≫

＊ご記入頂いた個人情報は、当財団の事業目的以外には使用いたしません。

申し込みＷＥＢ入力フォームＵＲＬ
http://www.techakodate.or.jp/sangyou/newsup/2020sougyo-skillup/ こちらのＱＲコードか

らWEB入力フォームに
アクセスできます。


